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EXPORT

LA MISSIONE DEGLI INDUSTRIALI A MOSCA

PAGINA A CURA DI
Andrea Gagliardi

s Promozione di inter-
scambio commerciale e inve-
stimenti. Sviluppo della coope-
razione industriale, in partico-
lare sul fronte del trasferimen-
to tecnologico e della creazio-
ne dijoint-venture. Conunoc-
chio alle modalita di risoluzio-
ne amichevole delle contro-
versie.Sonoicontenuti princi-
pali dellaccordo di collabora-
zione siglato il 6 aprile a Mo-
scadal presidente dell’'Unione
industrialidi Roma Aurelio Re-
gina e dal sindaco di Mosca
(nonché presidente della Mo-
scow International Business
Association) Yuri Luzhkov.
L’intesa si colloca all'interno
della missione Confindustria-
Ice-Abi che ha portato in que-
sti giorni in Russia oltre 500
aziende italiane. Tra queste,
una pattuglia diuna cinquanti-
nadiimprese laziali, quasi tut-
teromane, incercadinuovica-
nalidistributivie partner com-
merciali.

La Russia ¢ uno dei Paesi
pitt dinamici per I'export della
capitale, cresciuto del 329 nel
2008 (rispettoal +9,5% alivello
nazionale), con un’impennata
del 69% tra ottobre e dicem-
bre. Macchinari, articoli d’ab-
bigliamento e mobili, trai pro-
dotti pit venduti. Sono molte
le aziende romane che investo-
no in questo mercato, malgra-
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Le aziende. Sono le imprese laziali

nella capitale russatra il 5 eil 9 aprile

Corrono gli scambi con la Russia

do le previsioni negative 2009
sulla crescita del Pil russo
(-4,5% secondo la Banca Mon-
diale). E il caso di Expotrans,
azienda di spedizioni interna-
zionali di merce per le fiere (15
milioni di fatturato). «La Rus-
sia & il Paese dove forniamo
maggioreassistenzaagliespor-
tatoriitaliani- dicel'a.d. Guido
Fornelli- abbiamo appenacre-
atounasocieta didirittorusso,
per offrireinloco maggiore as-
sistenza ainostriclienti». Tan-
to pit1 che il business delle fie-
re ¢ in crescita. «Prima a Mo-
sca esisteva solo I'Expocentr
KrasnajaPresnja-continuaFi-
nelli - ora il settore sista allar-
gando con lanascita della fiera
privata Crocus e di altri spazi
espositiviy.
LaRussiaémercatodisboc-
co non solo di colossi come
Finmeccanica (la Alenia Aero-
nautica, solo per fareun esem-
pio, lavora in joint venture
conlarussa Sukhoial Superjet
100), Enel, Maire Tecnimont o
Todini (tra i protagonisti,
quest’ultima, dei negoziati
per un appalto da 700 milioni
per alberghi e residence a So-
chiin occasionidelle Olimpia-
di invernali del 2014), ma an-
che diuna pattuglia agguerri-
ta di Pmi. Tra queste la Icet (6
milioni di fatturato) societa di
telecomunicazioni specializ-
zata nella progettazione di
call center. «In Russia abbia-

mo gia lavorato in passato per

Telecom - dice I'a.d. Giampie-
roMele-oral’obiettivo & com-
mercializzare un nuovo appa-
recchio elettronico, sviluppa-
toinsieme alla Cinetix di Pado-
va, capace di localizzare ano-
malie o guasti dellarete telefo-

nica».

Progetto Tre srl (29 milioni
di fatturato) & una societa di
servizi che invece spedisce in
Russia macchinari e materiale
elettrico. «Facciamo parte del-
la Effe Group, attiva in Russia
sia nel settore industriale che
in quello della commercializ-
zazione dei prodotti elettrici,
injoint venture con societalo-
cali. - dice il presidente Sandro
Bergamo -. Siamo in quel mer-

cato da 15 anni e vogliamo raf-
forzarci». Stesso obiettivo per
RenzoPerez,aMoscanellatri-
plice veste di presidente della
Metaltronica (apparecchiatu-
reradiologiche - fatturatodais
milioni), della Med-El (gruppi
di continuita elettrica - giro
d'affari: 4milioni) e del consor-
zio Romeltaly (46 Pmiassocia-
te, soprattuttonel settore agro-
alimentare). «La Metaltronica
ha gia rapporti con due azien-
de diradiologiarusse - spiega-
mentrelaMed-Elhaavviatoin-
contri con partner locali, cosi
come le altre aziende del con-
sorzio Romeltaly, alla ricerca
dicanalidistributivie possibili

L’accordo di collaborazione. . stato siglato
il 6 aprile trala Uir e la Moscow
International Business Association

Le esportazioni romane sono cresciute del 69% nell’ultimo trimestre 2008

joint venture».

Cerca commesse in Russia
anche Print Sistem (6,5 milioni
difatturato). «Siamo specializ-
zatiinradar e torridicontrollo
- dice lamministratore unico
Tommaso DiLernia-etraino-
stri clienti ci sono Enav e Se-
lex.Ilmercato russo offre sboc-.
chiinteressantiinquestosetto-
re». Tra le aziende romane in
missione a Mosca, la Dkb con-
sulting (3 milioni di fatturato)
specializzatainabbigliamento
sportivo. «L’obiettivo¢ conso-
lidare la nostra presenza di qui
alle Olimpiadi invernali di So-
chidel 2014 - dice Massimo Pe-
lati, delega finanza e sviluppo -
magari con I'apertura di punti
venditamonomarcay.

Si & invece inserita in un’al-
traredditizia nicchiadimerca-
to la Pagano System (circa 8
milioni di fatturato) specializ-
zata in case in legno lamellare.
Trai clienti, facoltosi magnati
russi. «Abbiamo realizzato al-
cune ville sul pilt importante
campo da golf di Mosca - dice
il presidente Andrea Paco Pa-
gano - e registriamo offerte di
distribuzione in esclusiva.
Questo significherebbe au-
mentare i volumi di vendita e
affidarciaoperatori terzi. Eun
salto di qualita che un’azienda
familiare abituata a lavorazio-
ni su scala ridotta come la no-
stradovravalutare bene».
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Verso Est. Ammonta a 140 milioni U'export romano verso ta Russia nel 2008 (nella foto lo piazza Rossa a Mosca)

L’interscambio commerciale

EXPORT ROMA-RUSSIA

1 primi cinque settori nel 2008.
“Valoriineuroevar. % sul 2007

Macchine
ed apparecchi
meccanici

32.924.968 \ 352,5

Articoli
di abbigliamento;
pellicce

Prodotti chimici
e fibre sintetiche
e artificiali

Mezzi di trasporto 14 903. 689 131 616 0

O,_,__.—,__,_
Mobili e altri
prodotti

delle industrie
manufatturiere

Export - 160.000 _.
romano 120.000
in Russia

Migliaia— 40,000

80.000 .

22.643.102 ‘ 424

18.938.140 | -14

11464.948 \ 4,5

2001 2002 2003

& LB

1 primi cinque comparti net 2008.
Valori in euro e var. % su 2007

Petrolio greggio
e gas naturale

1 !
1555.136.978| 648

Coke, prodotti |
petroliferi raffinati 244.089.925 96

_ petroliferi raffinati |7 777 _%b_@

C.art.)on fossile, 14 226.016
lignite e torba

- - — .O
Prodotti chimici
e fibre sintetiche ' 10.838.989

e art1f1c1ah

53

Prodotti alimentari
e bevande

i
‘ 10.713.064 i 43
|

2004 2005 2006 2007 2008

r* lavar. % non é riportata perché il valore 2007 era zero

Fonte: Elaborazioni Sole-24 Ore Roma su dati Istat \

IMAGOECONOMICA

Presidente. Aurelio Regina,
alla guida della Uir

Al vertir.é. Feria Bérbaro,
a.d. della Pietro qubaro

Business ﬁer. Guido Fornelli,
a.d. di Expotrans
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Per Barbaro
un contratto
che vale

14 milioni $

ROMA

i+ Una commessa da14 mi-
lioni di dollari. Per la costru-
zione di due rimorchiatori e
Yammodernamento di due
chiatte presso il cantiere di
Kostroma, nella Russia cen-
trale. Il contratto € stato ap-
pena siglato a Mosca da una
societa (la P.B. Samara) con-
trollata al 51%, e partecipata
al 49% dalla Simest (lasocie-
ta finanziaria di sviluppo e
promozione delle imprese
italiane all’estero).

E l'ultimo tassello che con-
solida la presenza del Grup-
po Pietro Barbaro (storicaso-
cietd di armatori, con sede
operativaa Roma) nel merca-
torusso. Il Gruppo (130 milio-
ni di fatturato, 250 impiegati
amministrativie mille maritti-
mi) gestisce navi di proprieta
editerziattraverso due socie-
ta, la P.B. Tankers e la Prime
Shipping. Quest’ultima ¢ una
societa di diritto russo (con
sedeaSamara) le cuiimbarca-
zioni (per ora quattro petro-
liere, due rimorchiatori e
quattrochiatte)solcanoleac-
que del fiume Volga d’estate
e quelle del Mar Caspio e del
Mar Nero d'inverno.

Tra i principali clienti, co-
lossi come la compagnia pe-
trolifera Tnk-Bp, che utilizza
leimbarcazioniperiltraspor-
to di olio combustibile. «Sia-
mo stati trai primi ad entrare
nel mercato russo con le navi
a doppio scafo "classe ghiac-
cio" capaci di fendere i mari
gelati del Nord - dice Federi-
ca Barbaro, amministratore
delegato del Gruppo, in que-
stigiorni a Mosca con la mis-
sione di Confindustria-.Eab-
biamo saputo poi intercetta-
re la richiesta, da parte delle
oil majorrusse,diimbarcazio-
ni di tonnellaggio minore
(s-6mila tonnellate, rispetto
alla media di somila) e stan-
dard disicurezzacommisura-
ti alle pit1 stringenti normati-
ve internazionali, capaci di
muoversisuicorsid’acquain-

terni, lungo la direttrice del
Volga».

La conoscenza del merca-
to russo ha spinto il Gruppo
Pietro Barbaroaentrare diret-
tamente nel Paese alcuni anni
fa, rilevando la Prime Ship-
ping (controllata al 100% dal
Gruppo, con personale intera-
mente russo) che ha chiuso il
2008 conun fatturato di2o mi-
lioni di euro e prevede per
quest’anno un giro d’affari in
crescita, a quota 22 milioni.
«I1 personale locale - conclu-
de Federica Barbaro - ¢ stato
formato con il nostro know
how armatoriale. Non esclu-
diamo in futuro di aprirci a
joint venture con socirussi».
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